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Forts. fran foregaende sida

under en flygning sammanlagt kommer i
kontakt med cabinpersonalen under 15 se-
kunder. Det ar under dessa 15 sekunder
som SAS 4r. Det dr under denna korta
kontakttid som Du som resenér bildar Dig
en uppfattning om hur SAS éar att flyga
med. 15 sekunder tickar fort.

Samma sak géller hos oss. Varhelst Du
finns i organisationen, betyder Din del av
arbetsinsatsen i den langa verksamhets-
kedjan en uppfattning hos var kund/an-
véandare; bra eller dalig. Det beror pé Dig.

Fin orderingdng

Allt hiar ovan sagt tjdnar som bakgrund
till den fina orderingéng vi pa textil haft
for de skandinaviska ldnderna under véa-
ren. Tapetsidan i Sverige fick en mycket
fin borjan med volymoékning pa ca 7%.
Med utgangspunkt fran dagens kénda
siffror torde den skandinaviska tapetfor-
sdljningen pa érsbasis néstan nd upp till
1985 ars siffror.

En ny intressant kundgrupp for oss &r
tapetserarméstarna. Dessa hantverkare
har ofta manga och fina jobb och for-
brukar diarmed ganska mycket mobeltyg
och dven gardiner.

Byt regnmakare

Fran marknadssidan vill vi avsluta med
detta lilla meddelande fran TT-AFP:

’Bristen pd regn i Beune i sodra Ni-
geria fick nyligen en hel by att ga till
storms mot lokala regnmakare, som
ansdgs gruvligen ha misskott sina dli-
ganden.  Vidermakternas  bevekare
tvingades l6pa gatlopp mellan leden av
buande bybor. De blev slagna med
hdstpiskor och mdste genomfora mi-
litdrexercisens hdrdaste ovningar, be-
rittar vittnen for tidningen Vanguard.
En tjdnsteman i den lokala utveck-
lingsforeningen sade, att regnmakarna
visserligen sldppts, men att foreningen
tinker overldmna dem till polisen, om
det inte borjar regna om ett par
veckor’.
Vart forslag 4r, att vi byter regnmakare
nagra veckor framover med Nigeria.
En riktigt trevlig sommar dnskar
Kjell-Ake

VAD HETER VI?

Foretaget har sedan en tid tillbaka utar-
betat en s.k. Design manual som fore-
skriver var och hur Kinnasands firma-
namn skall anvandas.

Det har ocksa férekommit viss osdker-
het om exakt hur namnet skall stavas,
vanligast bland felen ser man “’Kinna
Sand AB”’, ’KinnaSand’’.

Foretaget heter AB Kinnasand, helt
enkelt.
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Ingrid Desau och Lars Bejne fran sin uppsatta position, sittande pd en av

Kinnasands indiska mattor. Mattorna har fétt en flygande start pa marknaden.

Ett indiskt vykort fran
’Bengt Gilbert Factory’

Kinnasands mattproduktion i

Indien édr blandning av unik in-

disk kunskap och osterldndsk

mystik.

F6lj gidrna med pa en rundvandring i

»’Bengt Gilbert Factory”” som vara indiska

vinner sa stolt visar upp. Vi gor det i

form av en kortfattad rapport i dagboks-

form.

I dagsldget sysselsétter vi c:a 900—1000
mattvivare, vilket ocksa betyder att vi tar
pé oss ett visst socialt ansvar.

For att mer belysa de fragor som dyker
upp bade bland kollegor och kunder
kanske det dr pa sin plats med att forst
sammanfatta produktionsuppgifterna:

— Det tar c:a en manad for en vévare att
knyta en matta i storleken 170—240
cm.

— Leveranstiden (med bat) ar mellan
4—6 veckor.

— Mattornas vikt per kvadratmeter &r
4—5 kilo.

— Antalet knutar per kvadratmeter ar c:a
60.000.

— Varpen 4r 100 procent bomull.

Viften ar 100 procent ull (45% New

Zeeland och 55 % indisk ull)

Produktionskapacitet idag (for oss) &r

c:a 200 mattor per méanad.

De lander som idag sdljer vara mattor

ar: Sverige, Norge, Tyskland, Schweiz,

Holland, Italien, Hong Kong och snart

ocksa Singapore och Australien.
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Indisk mystik

“ En vanlig arbetsdag i Indien borjar for oss
| med att vi vaknar kI 07.00 och da intages
‘ pa (indisk) ldkares inradan te med wisky
i -starkt-gott-och bra for andedrékten inte
| minst.

| Iden indiska varmen blir duschning och
| pakladning innan frukosten néstan fargad




