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Ett smickrande frieri

Japanska Yamagiwa
onskar ’’akta’’ Kinnasand

Basta Kinnasandare!

Jag vill forsoka dela med mig lite av min
mycket intressanta resa till Japan. Trots
10 ars resande runt om i vérlden var det
forsta gangen jag besokte detta géstvan-
liga land med s& manga ménniskor (bara i
Tokyo 12 milj). Det &ar ett hart arbetande
folk som vid festligare tillfallen njuter av
ra fisk och Sake.

38 varuhus

Malsattningen med besoket i Japan var att
besoka var basta kund, Yamagiwa, som
har 38 varuhus i Japan varav 12 i Tokyo.
Med i bagaget hade jag presentationsma-
terial i form av overheads Over Sverige
och Kinnasand. Dessutom ett *’lagg’’ med
ett 70-tal textilprover i storlekar 100xfull
bredd, tapet- och mattprover.

Perfektionism

Redan forsta dagen ville Yamagiwa vi
skulle repetera med japansk grundlighet
allt det som jag tankte sdga till overhead-
bilderna och ocksd under kollektionsvis-
ningen. Detta for att overséttaren vid vis-
ningen skulle kunna fo6lja med i perfekt
samstdmmighet. Dessutom ville vara vén-
ner repetera de tekniska och praktiska de-
taljerna. Dérefter gjorde vardarna mig be-
redd pé en del fragor som sannolikt skulle
dyka upp efter visningen.

»Jespertofflor’’

Efter den prepareringen blev jag inviterad
till en rundvandring bland deras 12 va-
ruhus i Tokyo. Man ville visa mig dels hur
man skyltade med Kinnasands produkter
och dels pé nya intressanta mojligheter att
anvdnda vara tyger. Tro det eller ej, men
man hade bla anvént var gardin Jesper till
att gora innetofflor, fotvdrmare (ett sorts
tdcke for att vdrma ben och fotter), lamp-
skdrmar m m.

Tank om...

Forst tillbaka pa hotellrummet forstod jag
vidden av alla de mo&jligheter som finns
bland alla dessa 100 miljoner ménniskor i
Japan. Om ’’bara’’ varannan skulle képa
ett par “’Jespertofflor’” sa skulle det in-
nebdra ofantliga kvaliteter. En hisnande
tanke... tdnk om... nya idéer ger nya
mojligheter.

Sedan fo6ljde tva fulltecknade dagar
med seminarier. Forsta dagen for 45 che-
fer och den andra dagen for ett 50-tal
sdljare. Varje seminarie foljdes av mycket
intresserade fragor under flera timmar.

Hog tid for *’dktenskap’’
Den sista dagen i Tokyo celebrerades av

ett mote med Yamagiwas vice president
och sedan presidenten sjélv. En stor &ra.

De é&r intressanta personligheter som an-
tydde att man hade varit forlovad med oss
i tva ar och att det var hog tid att vi ingick
ett gemensamt dktenskap. Det betyder att
de vill vara ensamma om Kinnasands pro-
dukter i Japan. Nu behover vi hdr hemma
en intern diskussion om de hdr mojlig-
heterna for att senare kunna ge vara vén-
ner i Japan ett ordentligt besked. Redan
nu fick jag loften med mig hem om att
Yamagiwa under 1987 tdnker fordubbla

inkopen fran Kinnasand. Sayonara

Mattrapport:

Nu efter c:a 2 ar ser det ut som om
forsédljningen borjar accelerera riktigt
ordentligt. Vi kommer férmodligen att
sdlja mattor for drygt 4,2 miljoner
1986. Ett bra resultat, tycker jag.

Innan julhelgen flyttade vi vart cent-
rallager i Tyskland for att fa storre
plats och for att 6ka leveransservicen.
Sist men inte minst vill vi pd export-
avdelningen tacka alla Er for en fin
insats under 1986.

EN GOD JUL OCH ETT GOTT
NYTT AR

Soren
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STOTZ — Kinnasands nya textildistributor i Schweiz

Firma Stotz & Co AG, Ziirich har
funnits i drygt 50 ar. Sedan ett antal
ar tillbaka ar Stotz faktiskt leveranto-
rer till Kinnasand av raviv till Sarek,
Air, Batist och Hégring.

1979 bildades Stotz-Decor, som under
ledning av Andreas Stotz har utvecklats
till en av Schweiz’ ledande foretag i gar-
dinbranschen.

I hostas knots nya kontakter mellan
Kinnasand och Stotz Decor, da Andreas
Stotz accepterade att overta distributionen
av Kinnasands gardin- och mobeltyger
samt mattor.

Som specialist p4 hemtextilier bemddar
sig SD om att ge kunderna i Schweiz en
god service och ddrmed fa en okad for-
sdljning.

10 personer 4r anstdllda pa Stotz-
Decor, dar det rader en vénlig och famil-
jar atmosfar.

Andregg Storz Irmgarg Hesse




