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Vi er nu kommet godt igang i Danmark og
har allerede kunnet bidrage en del til und-
videlse av Kinnasands referenceliste —
ikke blot med leverancer til hoteller, men
ogsa til flere erhvervsbyggerier, f. ex.
Oliekompagniet BP’s nye hovedkontor
(1000 m Gothia) og hovedkvarteret for
Sophus Berendsen koncernen (2000 m Ju-
piter).

Vi har annonceret meget i arkitekttid-
ninger og har endog haft en 2 siders re-
daktionel omtale i et indretningsmagasin,
som har givet Kinnasand megen god PR.
Vi opseges nu regelmaessigt af tidligere
ukendte arkitekter og bygherrer.

Ja, mange aktiviteter er sat igang, sa nu
kan vi godt bruge mere plads til att be-
tjene kunderne. Vi ser os derfor om efter
nye og sterre lokaler.

Vi har egket omsztningen i Danmark
fr4 600.000 dkr. til sm& 4 mill. dkr. ved
udgangen af 1986.

Vi i Kinnasand Danmark ApS retter
derfor en tak til alle pd Kinnasand i Sve-

rige for det gode samarbejde, der har !

gjort denne omscetnings ogning muligt for
0s.

Fremtid

Danmark er et lille land, men med alle de
produkter vi nu kan tilbyde markedet er
det for stort til at jeg kan klare det alene.
Bettina Paulsgaerd, som startede her den
1. marts i ar, er foruden at passe vort

showroom s& smat begyndt at besgge kun- |

der i Kgpenhavn, og vi forhandler med en
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styrke salget af hele Kinnasands kollek-
tion, om vi havde et par produkter, der
bar danske designeres navn — og haber
dette kan blive en realitet i det nye ér.
Dette til stotte for vore felles angelstren-
gelser for at bzere Kinnasand videre frem
pa det danske marked.

ny medarbejder, der skal betjene kun- |
derne i Jylland fra 1. januar 1987. Vi
glaeder os til att preesentere ham senere.

Sa alt gar i den rigtige retning. Des-
veerre har der dog veret tilfelde, hvor
Kinnasands produkter ikke blev valgt af
bygherrer, alene fordi man ikke forbandt
vort traditionsrige navn med danske de- |
signere eller producenter. i

Jeg er derfor overbevist om, at det ville |

Mange Halsninger
Allan Bastue

FINLAND

Hej, Kinnasand!

Under mina 57 verksamhetsar, har det
intrdffat ’massor’’. Skulle jag samla
ihop det hela, skulle det med sdkerhet
bli flera bocker.

Startade mitt foretag ar 1929 under
eget namn. Min f6rsta representation
var mattor fran Frankrike. Och den
agenturen har vi kvar, om ocksa
franska mattor idag dro svarsalda.

Pa 30-talet sokte jag kontakter i
Sverige och i borjan gick affirerna
trogt. Krigen kom emellan och kontakt
upphorde.

Sa smaningom utokades kontakt-
terna, vilka strdckte sig é&dnda till
Frankrike och Australien. Stora export
—import avslut gjordes, dnda tills tull-
murar stoppade exporten till Austra-
lien samt nedslitna vévstolar i Lyon-
trakten, stoppade importen av franska
garner. Darefter utvidagades verksam-
heten mot Sverige och d& var min son
Flemming redan sedan en tid inkopp-
lad i foretaget. Vid ett senare skede
tilltrddde sonen Carl-Magnus, och da
sonen Peter kom in i foretaget, bilda-
des bolaget Lateco-Botim A/B, dir
alla fyra parter dro inkopplade.

De manga devalveringarna i Fin-
land, satte djupa spar i affarsverksam-
heten, sdrskilt under de forsta artion-
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Eric H Ekman dr en mangsidig person med mdleriet som hobby.
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En stor merit, var vdl mitt person-
liga engagemang ifrdga om avskaffan-
det av kontantbetalningen av utl. im-
port. Vid flera olika tillfallen, besokte
jag (pd egen bekostnad) myndighets-
personer i Stockholm och lyckades fa
kontantbetalningen slopad vid pagéen-
de handelsférhandlingar.

dena, men genom idogt arbete, holls
flaggan i topp.

Idag arbetar vi framst inom inred-
ningsgebitet och det 4r sénerna Flem-
ming och Peter, som aktivt haller kon-
takterna med finsk industri samt ett
otal arkitekter och byrder och med
dessa jamforbara.

Med éalderns ratt, har jag trappat
ned, men finns dagligen pa foretaget,
om s& att ndgon av mina gamla vénner

Med vénlig hélsning tecknar
Eric H Ekman

onskar prata bort en stund.




