TACK, BENGT!

Kreativitet och positivt tdnkande, all-
tid med fOretagets utveckling som mdl -
det dr ndgot som praglat Bengt Gilbert
som fOretagsledare.

I 30-talet &r kom Bengts arbetsinsat-
ser Kinnasand tillgodo, under utveck-
lingen frdn ett litet vaveri med anor
frdn den vandrande knallens kommers
till 70- och 80-talens expanderande in-
dustrifdretag. Tillverkningen av texti-
lier, tapeter och senare aven mattor
kom att omfatta ett helt inredningspro-
gram. Det riktades 1 forsta hand till
den svenska marknaden men utvecklades
dven till en export, som efter Bengts
1nitiativ och egna insats byggts ut
t1ll en betydande del av den totala
forsdljningen.

Bengts personliga engagemang och kon-—
taktformdga jamte sdttet att presentera
Kinnasand som "fOretaget det dar kul att
gora affdrer med" har bidragit till fo-
retagets goda renommé. Varumdrket &r i
dag ett valkant begrepp inom svensk in-
redning.

Arbetskamraterna pd Kinnasand har kant
sttd och inspiration i1 samarbetet med
Bengt. Det har skapat arbetsgladje och
gemenskap och den speciella Kinnasands-—
andan har formedlats i det utdtriktade
arbetet med vdra kunder.
Varmt tack, Bengt!

VANNERNA PA KINNASAND

VI MASTE SE FURENDRINGARNA ...
Forts. fr&n sidan 1

rat foretag for textilier, tapeter och
mattor. Utdver konsekvent design i form
och farg skall produktutvecklingen in-
riktas p& olika gruppers krav och be-
hov. Vi skall anvinda moderna hjdlpme-
del, t ex CAD, for att forkorta utveck-
lingstiden och Cka antalet designade
enheter.

- N&r det giller proauktionen mdste vi
skaffa de resurser som kravs for en
riktig varuanskaffning. Krdver marknad-
en produkter och kvaliteter som vi inte
kan tillverka sjdlva mdste vi KOpa des-—
sa ut1fr&n och inte bara se pd hur and-
ra tjdnar pengar pd detta. I den egna
produktionen dr det viktigt med koncen-
tration p& det som vi &r bra pd och som
passar vdr maskinpark.

- Aven ifr8ga am marknadsfdring och
forsdlijning krdvs koncentration - pd

* RIMMAT: VD-tills&dttningen

har inspirerat S&ren Bjork

p& mattbolaget till detta

rimmade bidrag: |
Kapten pd skutan

man ej kan vara utan.

Styr v8r stolthet mot ett mdl
s8 att vi p& konkurrensen tar k3l.

Styr mot lOnsamhet
och for allas var foda.

Styr bort frdn dom hemska
siffrorna rdda.

Ta nu rodret vdr nye boss
och 18t oss kasta loss.

* HAR DU TIPS eller bidrag fOr ndsta
Kinnasands-bladet? Kontakta d3 Kerstin
Jeanson.

antalet lander som vi skall arbeta i
och pd insatserna i resp land. VAart
nordiska datalinksystem ser jag som en
viktig bas for en forstdrkt marknads-
bearbetning i Norden framdver. Ldnder-
nas kulturella likheter och gemensamma
kundgrupper gor det naturligt med sam-
lade nordiska marknadsinsatser. I Sve-
rige skall vi vdrna om vdr fina sociala
kundkontakt, men ett absolut krav &r
att forbdttra den affdrsmdssiga delen.

- ExXportsatsningarna i &r koncentreras
p& Frankrike, en stor och intressant
marknad. Ett fOretag av Kinnasands
storlek har knappast resurser att pro-
duktutveckla for m@nga marknaders krav.
Daremot skall vi se till att sdlja s&
mycket som mOjligt av det sortiment vi
har, understryker Kjell-Rke Svird, sam
avslutningsvis sammanfattar sin positi-
va syn pd vart jobb i Kinnasand s& hir:
O Se fdrandringar som en positiv

utveckling.
O Gor det svdra enkelt.
O Konstruktiv dr ett bittre

alternativ dn negativ.
o Vilja och positivt tinkande

16ser problemen.




