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Svenska Kinnansands forsdljning 6kade 1994 med 13% och det tyska Kinnasand med 7%.
Totalt for koncernen Kinnasand blev detta en 6kning med 10% jamfort med 1993.

Bist gick det for vara tyger, medan bade tapeter och mattor tappat nigot i det tyska bolaget.

Det dr bra, att var tygforsdljning okar - det ar vart viktigaste levebrod, men tapeterna vill vi
garna ha upp till 1995 - bl.a. genom olika sdljaktiviteter, som &r planerade béde i Tyskland
och Sverige.

Det ekonomiska resultatet blir fardigsammanstallt precis i dagarna, s& det far jag terkomma
till.

Utvecklingen gar at ratt hall, men vi har ytterligare en bit kvar att g& innan vi kan vara ritt
ndjda - kom i hag att vi borjade fran ett vildigt lagt utgangsldge. Med alla nyheter och alla
dtgdrder som vidtagits férvéntar vi att 1995 skall bli ytterligare ett stort steg framét i
Kinnansands positiva utveckling.

Tack igen for alla goda insatser under 1994 - nu tar vi nya tag!

Kund aktiviteter - missor

Vi har haft flera kundpresentationer i Sverige av véara nyheter, dels i Tullhus 3 i Stockholm
(=vért utstdllningshus) dels genom att vara siljare besokt kunderna.

Sammantaget kan ségas att de nya produkterna har fétt ett mycket gott mottagande - sa nu
véntar vi pd ménga och stora order!

Ett stort projekt i Géteborg - det s.k. Mdlnlycke-huset med 900 kontorsrum bor vara pa
géng, bland annat.

Som vanligt stillde Kinnasand ut pa den stora Heimtex-méssan i Frankfurt i Tyskland under
januari. Méssan som besoks av dver 1 miljon médnniskor pa fem dagar ar gigantisk. Under
Heimtex visas i forsta hand inredningstyger samt tapetmaterial.

Vi har varje ar samma plats i en av de bésta hallarna. Aven om missan ir internationell &r
det till 90%(?) tyska detaljhandeln som besoker den. Véra tyska sdljare var upptagna frén
morgon till kvéll med kunder som bestdllde forséljningsprover till sina afférer. -

Véar monter véckte ett mycket stort intresse och var oerhort vilbesokt - svart av folk néstan
jamnt.



